Markedsforing i praksis

Kort fortalt

Efter uddannelsen kan deltageren, pa basis af marketingvaerktgjer, udarbejde en konkret markedsfgringsplan for
virksomheden. Deltageren kan handtere kontakt vedrgrende markedsfgring til ssmarbejdspartnere, interessenter,
medier.

Kursusinfo Kontakt
Dit udbytte af kurset
e Du far kendskab til konkrete markedsfgringsveerktgjer og -metoder ZBC
¢ Du kan udveelge, hvilke veerktgjer og metoder der bedst imgdekommer din 55788888
forretnings behov
e Du leerer at udarbejde konkrete markedsferingsplaner
e Du leerer, hvordan du kan involverer dine kolleger i markedsfgringsopgaverne og
aktiviteterne
o Du far tips og tricks til, hvordan du handterer kontakten til fx
samarbejdspartnere, medier, m.v.
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Malgruppe: Uddannelsen er udviklet til administrative medarbejdere, der arbejder
med eller gnsker at arbejde med markedsfgring i virksomheder inden for viden- og
forretningsservice samt handelserhvervene. Tilmelding

Beskrivelse: Deltageren kan, via forstaelse for markedsfgringens strategiske og
taktiske placering i organisationen, deltage i arbejdet med markedsfgring i praksis.
Deltageren kan pa et grundlaeggende niveau, via viden om de vassentligste
markedsfgringsveerktgjer og -metoder, udarbejde en konkret markedsfgringsplan for
virksomheden.

Deltageren forstar og kan formidle vigtigheden af markedsfgringens opgaver og
aktiviteter til andre medarbejdere i virksomheden, sa alle kender formalet med en
given markedsfgringsindsats.

Endelig kan deltageren handtere kontakt vedrgrende markedsfering til eksterne
samarbejdspartnere, interessenter, medier, mv.

Vaer med.

Verden er til at forandre.
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