J'r:'l ,“

Kampagnheoptimering i detailhandel
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Kort fortalt

Efter kurset kan du arbejde med kampagneoptimering i butikken. Du kan generere salgsdata og anvende disse som
styreredskab til optimering af butikkens varesalg og sortiment. Du kan arbejde kampagneplaner og
eksponeringsformer.

Kontakt
ZBC
55788888
Fag: Kampagneoptimering i detailhandel
) Kursuspris
Fagnummer: Varighed
49348 3dage
AMU-malgruppe:
. . DKK 654,00
AMU-pris: Uden for malgruppe:
DKK 654,00 DKK1.947,65 Ikke AMU-malgruppe,
fremmeode:
DKK 194765
Malgruppe: Kurset retter sig mod fagleerte og ufagleerte medarbejdere |
detailhandlen.
Beskrivelse: Deltageren kan generere gyldig og palidelig salgsdata opdelt pa Tllmeldlng

varegrupper, enkelte varer og evt. afdelinger, udarbejde salgsstatistikker,
salgsanalyser, hitlister mv. og anvende disse som styreredskab i forhold til optimering
af butikkens varesalg og sortiment.

Deltageren kan anvende forskellige styrings- og planlaegningsveerktgjer, herunder
markedsferingsplaner eller aktivitetskalendere, som understgtter butikkens
kampagner.

Med udgangspunkt i kampagner kan deltageren vurdere og anvende relevante
eksponeringsformer i butikken.

ZBC
Vaer med. Ahorn Allé 3-5

Verden er til at forandre. 4100 Ringsted
TIf: 5578 8888

kurser.zbc.dk





